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mehrere grofle Ausstellungen. Dar-
unter waren auch veschiedene chi-
nesisch-auslandische Gemein-
schaftsinszenierungen. Von chinesi-
scher Seite wurden u.a. traditionelle
chinesische Opern (Kunqu, Bei-
jing-, Huai-, Shaoxing- und
Shanghai-Oper) auf die Bithne ge-
bracht. Von offizieller Seite verlau-
tete, daB die Festspiele nicht nur
das kulturelle Leben der Shanghai-
er Burger bereicherten, sondern
auch die kulturellen Kontakte zwi-
schen Shanghai und dem Ausland
forderten (XNA, 2. und 18.6.87).

Shanghai ist bestrebt, sein kulturel-
les Image aufzubauen, um nicht
nur als Wirtschaftsmetropole zu
gelten. Zudem begreift es sich als
Vorposten ausldndischer Kulturein-
flisse und als Mittler zwischen
chinesischer und westlicher Kul-
turh/-st-

AuBenwirtschaft
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Studie kritisiert Bedingungen fir
auslindische Investoren

Eine Studie uiber auslindische Di-
rektinvestitionen in China, ge-
schrieben im Auftrag des UN Cen-
tre on Transnational Corporations,
kommt zu dem SchluB, daB die
auslandischen Investitionen in Chi-
na ansteigen konnten, wenn sich
die politische Situation stabilisiere.
Ernsthafte Hindernisse gebe es je-
doch weiterhin, wie z.B. Befiirch-
tungen hinsichtlich der politischen
Stabilitdt, unausgeglichene Devi-
senbilanz, exzessive Kosten, inadi-
quate Gesetze und Differenzen
hinsichtlich der Art von Vertrigen.

Die Studie wurde von den New
Yorker Anwilten Jerome A. Cohen
und Stuart J. Valentine verfaB3t, die
sich auf die Volksrepublik China
spezialisiert haben. Diese Studie
wurde Ende Mai auf einer Tagung
hoheren chinesischen Wirtschafts-
funktiondren tuberreicht, die mit
Vertretern westeuropdischer und
amerikanischer multinationaler Un-
ternehmen iiber Auslandsinvestitio-
nen in der Volksrepublik China
diskutierten.

Unter den Schwierigkeiten, die
- dem auslédndischen Investor in der
Volksrepublik begegnen, befinden
sich nach Ansicht der beiden
. Rechtsanwilte die folgenden:
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- Die UngewiB3heit {iber die politi-
sche Richtung Chinas. Diese
wird bis zur Entscheidung iiber
die neue Fiihrerschaft, die im
Herbst 1987 fallen soll, andau-
ern.

- Das UnvermoOgen der Investoren,
Gewinne zu transferieren, und
zwar im wesentlichen aufgrund
der geringen Devisenreserven des
Landes.

- Die auflergewohnlich hohen Ko-
sten fiir den Geschiftsbetrieb in
China und die iiberhohten Ge-
biuhren, die auslindischen Un-
ternehmen auferlegt werden.

- Die chinesische Praxis, einmal
geschlossene Vertrige nicht ein-
zuhalten und auf Neuverhand-
lungen zu bestehen.

- Die Unzulidnglichkeit der chine-
sischen Gesetze und der Riuck-
griff chinesischer Partner auf in-
terne Regelungen, die dem aus-

landischen Investor unbekannt
sind.
- Eine "unfreundliche" Steuer-

struktur und eine Steuerverwal-
tung, die es oft den Investoren
unmoglich machen, die Gewinn-
trachtigkeit eines vorgeschlage-
nen Projektes zu evaluieren.

Eine oft vorgebrachte Klage aus-
landischer Investoren bezieht sich
auf die Eskalation der Kosten fir
die Investoren und ihre Unterneh-
men. Die Preise und Gebiuhren ha-
ben oft keine Beziehungen zur
Qualitat der Giuiter oder der ange-
botenen Dienstleistungen. In diesem
Zusammenhang  werden  hohere
Preise zitiert, die auslindische An-
gestellte fiir Flugtickets, fur Tele-
fonnutzung und in Hotels zahlen
missen, und zwar nur aufgrund
der Tatsache, daB sie nicht Chine-
sen sind.

Bis jetzt, so die Autoren der Stu-
die, sei es in China eine weitver-
breitete Auffassung, daB ein aus-
lindisches Unternehmen in China
Freiwild sei, das man mit noch so
vielen Kosten beladen konne, das
aber dennoch in der Lage sei, ei-
nen Gewinn zu erzielen und seinen
Enthusiasmus fiur China zu behal-
ten. Diese Uberzeugung wiirde in
der Weigerung chinesischer Ver-
handlungspartner reflektiert, einem
Investor die wirklichen Kosten von
Arbeit, Landnutzung, Einrichtun-
gen und Rohmaterialien zu nennen.
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Schwerwiegender fir die auslindi-
schen Unternehmen sei die Praxis
der Vertragsverhandlungen. Chine-
sische Verhandlungspartner weiger-
ten sich sehr oft, detaillierte Kon-
trakte abzuschlieBen, um die Inter-
essen ausldndischer Unternehmen
zu garantieren. Es sei sogar iiblich,
dal, nach VertragsabschluB auf
Neuverhandlungen bestanden wiir-
de.

Manchmal intervenierten Regie-
rungsabteilungen direkt, indem sie
neue Auflagen machten oder ande-
re Bedingungen bzw. Gebiihren
festsetzten, die die Vertragsfihig-
keit des Unternehmens beeintrich-
tigten.

So sei beispielsweise ein chine-
sisch-amerikanisches Joint Venture
mit einem Kapital von 25 Mio.US$
in der Provinz Guangdong in
Schwierigkeiten geraten. Gegen-
stand dieses Joint Ventures war ei-
ne Schweinefarm. Als die Provinz-
regierung eine eigene Schweine-
farm ertoffnet hatte, erlegte sie dem
Joint Venture eine Exportquote
auf. (Financial Times, 27.5.87,
IHT, 18.6.87) -lou-

5
Verbesserte Dienstleistungen fir
auslindische Investoren

Chinas Materialabteilungen auf den
verschiedenen Ebenen unternehmen
alle Anstrengungen, um die Unter-
nehmen mit ausldndischen Investi-
tionen mit Rohmaterialien zu ver-
sorgen. Eine der wichtigsten Maf3-
nahmen in diesem Zusammenhang
war, eine besondere Versorgungs-
gesellschaft fir Joint Ventures in
jenen Stddten und Provinzen zu er-
richten, in denen viele Unterneh-
men mit ausldndischen Investitio-
nen ansissig sind. Nachdem die
zentralen Behoérden 22 Vorschriften
zur Forderung der ausldndischen
Investitionen im April 1986 erlas-
sen hatten, wurden 15 solcher Ge-
sellschaften in Beijing, Shanghai,
Guangdong, Tianjin und anderen
Stidten bzw. Provinzen errichtet.
Aufgabe dieser Gesellschaften sei
es, Materialien und Ausriistungen
zu importieren, die die Joint Ven-
tures auf dem einheimischen Markt
nicht erhalten kénnen.

Die Versorgungsgesellschaften fur
Unternehmen mit auslindischen
Investitionen erhalten ihre Materi-
alien hauptsidchlich durch drei Ka-
nile: staatliche Zuteilung zu staat-
lich fixierten Preisen, durch lokale
Behoérden zu Priferenzpreisen und
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auf dem Markt zu Marktpreisen.
Die Marktpreise sind normalerwei-
se die hochsten Preise. Deshalb
hingen die Materialpreise von den
Kanilen ab, aus denen sie kom-
men.

Das zentrale Amt fir Versorgung
kontrolliert nun 20 Schliisselmateri-
alien, wie z.B. Stahl, Kupfer, Koh-
le, Bauholz, Zement und Blei,
durch die Festsetzung von Quoten
fur Schlisselprojekte und Regio-
nen. 300 Arten von Materialien
unterstehen noch der Kontrolle der
Ministerien.

Wie Zhu Wengqi, ein hoherer Kader
des zentralen Amtes fiir Versor-
gung, mitteilte, wird der Staat nach
und nach die Kontrolle an die lo-
kalen Behorden iibergeben und
schlieBlich das System der geplan-
ten Zuteilung von Materialien in
ein System verwandeln, wonach die
Materialien durch den Markt bezo-
gen werden konnen. Der Prozent-
satz der vom Staat kontrollierten
Kohle ist von 59% im Jahre 1980
auf 42% im Jahre 1986 gesunken.
Der Prozentsatz fiir Bauholz sank
im gleichen Zeitraum von 80% auf
30%.

Auslandische und chinesische Inve-
storen konnen seit Anfang Juni
1987 bei Planung, Vorbereitung
und Durchfithrung ihrer Investi-
tionsprojekte in China das Ser-
viceangebot eines neuen Fachzen-
trums in Anspruch nehmen. Das
zunichst auf die regierungsunmit-
telbare Stadt Tianjin beschriankte
Tianjin Foreign Investment Service
Centre (TFISC) dirfte nach allen
Erfahrungen #hnlicher Art Schule
machen und in gleicher oder ver-
wandter Form weitgehend imitiert
werden.

Das Servicezentrum bezeichnet sich
als eine Gemeinschaftsorganisation,
da es die Funktionen von acht
Regierungsbehérden und 14 wei-
teren einschldgigen Agenturen un-
ter einem Dach vereint. Eine
Kombination  hoéchster  Verwal-
tungskompetenzen und umfassender
kommerzieller Leistungen soll die
Garantie fiir hohe Qualitidt und Ef-
fizienz der vom Zentrum ausge-
fuhrten Auftriage darstellen. Im
einzelnen bietet das TFISC die
nachstehend genannten Dienstlei-
stungen und Funktionen an:

- unmittelbare und direkte Kon-
taktaufnahme mit Regierungs-
stellen und Funktiondren, die zur
Bef6rderung der jeweiligen Inve-
stitionsprojekte erméchtigt sind.
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- Einsicht in die Liste der von der

Stadtregierung Tianjin fiur die
wirtschaftliche und technische
Zusammenarbeit mit auslindi-

schen Partnern genehmigten Pro-
jekte.

- Eindeutige und umfassende In-
terpretation der Gesetze, Vor-
schriften, Gebiihren, Vorausset-
zungen fur Vorzugsbehandlung
sowie der allgemeinen Investi-
tionsbedingungen.

- Identifizierung und Beurteilung
der fir eine Zusammenarbeit am
besten geeigneten chinesischen
Partner; Mitarbeit bei der Be-
schaffung aller erforderlichen
Projektgenehmigungen.

- Unterstlitzung bei Bauplanung
und Ausfihrung gemifB den ort-
lichen Vorschriften, beim Pro-
jektkostenvoranschlag sowie bei
Auswahl und Einstellung fach-
lich qualifizierten Personals.

- Nach Aufnahme des Geschifts-
betriebs Hilfe bei der Losung der

unvermeidlich auftauchenden
Probleme, um dem Investor
"Zeit, Geld und Enttiuschung"

Zu ersparen.

Investoren koOnnen
Griindung und
Betriebsaufnahme einer Allein-
oder Gemeinschaftsgriindung er-
forderlichen Unterlagen und
Dienstleistungen beim TFISC bean-
tragen, "ohne das Gebidude zu ver-
lassen". Die fir den Gesamtkom-
plex ausldndischer Investitionen zu-
stindigen Amter der Stadtverwal-
tung werden durch einen Stab von
67 Kadern reprisentiert. (XNA,
9.6.1987; NfA, 16.6.1987) -lou-

Ausliandische
alle fur die

%(33)
China gibt immer mehr Internatio-
nale Obligationen aus

In den ersten fiunf Monaten des
Jahres 1987 hatte die CITIC (Inter-
nationale Treuhand- und Investi-
tionsgesellschaft) sowie die auf den
AuBenhandel spezialisierte Bank of
China Obligationen mit einem Ge-
samtwert von 60 Mrd.Yen bzw.
200 Mio.US$ in Tokyo, Hongkong
und Singapur ausgegeben.

Diese Wertpapierpraxis hat im Ja-
nuar 1982 begonnen. Damals emit-
tierte die CITIC zum ersten Mal
Schuldscheine im  Werte von
10 Mrd.Yen auf dem japanischen
Markt. Zwischen Januar 1982 und
April 1987 vergab China insgesamt
25 Obligationen im Werte von
2,78 Mrd.USS.
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Beteiligt daran waren

- die Bank of China mit insgesamt
9 Obligationen im Werte von
1,317 Mrd.US$, emittiert in To-
kyo, Frankfurt und Singapur;

- die CITIC mit 10 Obligationen
im Werte von 1,03 Mrd.US$ (in
Tokyo, Hongkong und Frankurt);

- die Investitionsgesellschaft der
Provinz Fujian mit 3 Obligatio-
nen im Werte von 120 Mio.US$
(in Tokyo und Singapur);

- die Treuhand- und Investitions-
gesellschaften der  Provinzen
Guangdong, Shanghai und Tian-
Jjin mit je einer Obligation im
Werte von 129 Mio. bzw.
131 Mio. bzw. 61,73 Mio.US$
(ausgegeben in Tokyo).

Diese seit 1982 durchgefiihrte
Wertpapierpolitik ist gleichzeitig
auch ein Anzeiger fiur den wach-
senden Devisenbedarf Chinas.
Léangst ist die wihrend der Mao-
Zeit noch gelibte Praxis in Verges-
senheit geraten, Importe aus-
schlieBlich mit Exporten zu finan-
zieren und keine Schulden zu ma-
chen.

Der schnelle Anstieg der Obligatio-
nenausgabe 143t sich auch aus den
Summen ablesen, die seit 1982 auf
dem Wertpapiermarkt eingeworben
wurden (die folgenden Angaben in

Mio.USS):

1982: 43,58

1983. 20,23

1984: 83317

1985: 786,46

19865+ 1.255:58

(BRu 1987, Nr.25, S.31)

In diesem Zusammenhang sollte
auch noch darauf hingewiesen
werden, daB in den ersten vier

Monaten des Jahres 1987 362 Joint
Ventures mit auslindischer Beteili- -
gung zu einem Gesamtkapital von
550 Mio.US$ errichtet worden sind.

Der Erla3 zahlreicher AufBlenhan-
delsgesetze und -vorschriften und
der AbschluBB von 80 Investitions-
schutz- sowie 16 Doppelbesteue-
rungsvertrigen mit anderen Staaten
mag das Vertrauen potentieller aus-
landischer Investoren - und damit
auch das Entwicklungstempo - be-
schleunigt haben.

Nach offiziellen Angaben sind von
1979, dem Zeitpunkt des Erlasses
des Joint-Venture-Gesetzes, bis
Ende 1986 iiber 7.800 Gemein-
schaftsunternehmen und Projekte
der kooperativen Erschlieung von
Meeresrohstoffen in Betrieb ge-
nommen worden. Dabei wurde aus-
landisches Kapital in Hohe von
6,6 Mrd.US$ investiert (Angaben
von Staatskommissar Gu Mu). -we-



CHINA aktuell

*(34)
Erfahrungen mit Gegengeschiaften

Nach einer offiziellen Darstellung,
die von der zustindigen Vizedirek-
torin der Ein- und Ausfuhrabtei-
lung des Ministeriums fiir auflen-
wirtschaftliche Beziehungen und
AufBenhandel im Bulletin der letz-
ten Messe in Guangzhou veroffent-
licht wurde, nehmen Chinas Ge-
gengeschifte in wesentlichen For-
men und Praktiken von Kompensa-
tionshandel, Barter und Gegenkauf
(counter purchase) an. Spezifische
Fachgesellschaften fur diese Art
des Warenaustausches bestehen bis-
her nicht. Generell kénnen sich alle
chinesischen Gesellschaften oder
Organisationen auf diesem Sektor
betitigen, falls sie im Besitz einer
Ein- oder Ausfuhrlizenz sind.

In einigen Stidten und Provinzen
(Beijing, Shanghai, Tianjin, Shan-
dong, Henan, Jilin) sind aufBerdem
amtliche Stellen fiir die Bearbei-
tung von Gegengeschiaften einge-
richtet worden. Entsprechende Re-
ferate gibt es auch in zahlreichen
nationalen und ortlichen AuBlen-
handelsgesellschaften. Zum Zwecke
der Forderung des chinesischen
Auflenhandels durch  Gegenge-
schifte mit bestimmten Mirkten
waren 1985 die China National
Africa Trading Corp., die China
. National Gulf Trading Corp. und
die China National Latin America
Trading Corp. gegriindet worden.

Unter den iiberwiegend praktizier-
ten Formen des Naturaltauschs
nimmt der vor neun Jahren einge-
fuhrte Kompensationshandel den
ersten Platz ein. Der genannten
Autorin zufolge sind von Mitte
1978 bis Ende 1986 insgesamt iiber
1.500 Kompensationsvertrige im
Wert von 1,6 Mrd.US$ unterzeich-
net worden. Davon wurden bisher
Transaktionen in Hohe von etwa
1 Mrd.US$ effektiv abgewickelt.
Sie entfielen fast ausschlieBlich auf
Direktkompensation (buy back),
wobei importierte Installationen
und/oder Technologie durch die
anfallende Erzeugung abgegolten
werden.

Die indirekte Kompensation sieht
eine Bezahlung mit Drittprodukten
vor. Sie ist selten, da hiufig un-
iiberwindliche wirtschaftliche, or-
ganisatorische und biirokratische
Hindernisse im Wege stehen. Zu-
sdtzlich zu diesen beiden Kom-
pensationsformen  werden  noch
‘einige Varianten praktiziert, z.B.
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"comprehensive compensation"
(Kombination von direkter und in-
direkter Kompensation), "partial
compensation" (Kombination von
Waren- und Barzahlung) oder
"trade linking compensation" (Ein-
schaltung einer Drittfirma fiir den
Verkauf der Kompensationsware).

Der Barter-Handel als zweite Form
des Gegengeschifts hat nach chine-
sischer Auffassung gegeniiber der
Urform des Naturaltauschs eine
moderne Bedeutung angenommen.
Als Beispiel wird der AuBenhandel
mit der UdSSR, osteuropiischen
und einigen Lindern der Dritten
Welt angefiithrt. In diesen Fillen
vollzieht sich der Warenverkehr im
Rahmen von Regierungsabkommen
auf dem Wege der Verrechnung des
Austausches von Waren mit glei-
chem Wert. Das Abkommen kann
sowohl aus einem Gesamtpaket als
auch aus Einzelvertrigen bestehen.

Bei Barter-Geschidften mit westli-
chen Landern macht China nicht in
allen Fillen den Dbeiderseitigen
Austausch  von Waren gleichen
Wertes zur Bedingung. Vielmehr
werden Barter-Transaktionen gele-
gentlich auch im Rahmen einer
Kombination von Naturaltausch
und Barzahlung vorgenommen.

Die dritte Methode, die der Ge-
genkdufe (counter purchase), ist
erst zwei Jahre alt und steckt noch
in den Kinderschuhen. Da diese
Form des Warenverkehrs aber dem
Ausfuhrgeschift und einer aus-
geglichenen Handelsbilanz forder-
lich ist, verfolgen zahlreiche Lén-
der, wie Indonesien, Malaysia,
Thailand, Brasilien, Zimbabwe,
Nigeria, Tunesien, Japan, Frank-
reich, die Schweiz und USA, die-
sen Weg mit groem Nachdruck.
Wie es heif3it, hat China unter die-
sem Programm bisher im wesentli-
chen Reis, Sesam, Baumwolle, Jute,
Jutesicke, Kohle, andere Minera-
lien, Handwerkzeuge, landwirt-
schaftliche Gerdte und Maschinen,
andere Maschinen, Bau- und Elek-
troerzeugnisse geliefert und dafir
im Gegenzug z.B. Kraftwerksaus-
ristungen, Bauholz, Stahlprodukte,
Zement, Sperrholz, Roheisen,
Chemiefasern, Kraftfahrzeuge und
andere Giiter importiert.

GrofBe Gegengeschifte aller Art
bediirfen der Priiffung und Geneh-
migung durch das Ministerium fir
auBenwirtschaftliche Beziehungen
und Auflenhandel. In diesem Zu-
sammenhang ist in der Im- und
Exportabteilung des Ministeriums
ein besonderes Referat, dessen
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Aufgabe die Vorbereitung, Koor-
dinierung und Uberwachung der
von verschiedenen Organisationen
und Gesellschaften vorgesehenen
Gegengeschafte  ist, geschaffen
worden. Nach den Erfahrungen
dieser Behdrde haben die vergan-
genen Jahre gezeigt, daB die Me-
thode der direkten Kompensation
die groften Erfolgschancen hat.
Aber die Schwierigkeiten beginnen
bereits, wenn die Kompensations-
produkte den Geschiftsbereich von
mehr als zwei Gesellschaften be-
treffen. Dann muf3 das Ministerium
fur auBenwirtschaftliche Beziehun-
gen als Organisator und Koordina-
tor eingeschaltet werden.

Eine wesentliche Voraussetzung fiir
jeden Erfolg liegt in der Zusam-
mensetzung der Warensortimente,
d.h. der auslindische Lieferant
sollte nach Moglichkeit seinen Wa-
renkorb fiir China annehmbar
strukturieren und im Gegenzug die
in China verfiigbaren Giiter akzep-
tieren. Das gilt insbesondere auch
fiir Partner, die im Warenaustausch
mit der Volksrepublik einen chro-
nischen Aktivsaldo ausweisen. Ob-
wohl es noch keine Bestimmungen
dariiber gibt, welche Waren fir
Gegengeschifte zulédssig sind, sollen
leicht verkaufliche Produkte (cash
commodities) grundsidtzlich nicht
im Rahmen von Gegengeschiften
umgesetzt werden. Nach chinesi-
schen Vorstellungen sollen sich die
Transaktionen vielmehr auf Er-
zeugnisse konzentrieren, die im
Uberflufl vorhanden sind oder ei-
nen Exportmarkt suchen, wie me-
chanische und elektrische Produkte.

Die ohnehin nicht geringen Risiken
des Chinahandels nehmen nach
Auflerungen aus der Praxis bei der
Vereinbarung von Gegengeschiften
neue Dimensionen an. Das gelte
besonders dann, wenn es sich um
komplizierte Drei- oder Vierecks-
transaktionen handele, die sich zu-
dem noch 1iber einen lidngeren
Zeitraum hinzoégen. In diesem Zu-
sammenhang wird eine nachlassen-
de Zuverlassigkeit und Vertrags-
treue gewisser chinesischer Einhei-
ten und Gesellschaften mit zuneh-
mender Sorge verfolgt.

Offiziell sind zwar in Beijing ein-
dringliche Direktiven ergangen,
daB3 die mit auslindischen Partnern
geschlossenen Vertridge auf das ge-
naueste beachtet und eingehalten
werden miissen. In der Praxis aber
miissen offenbar viele Firmen im
Handel mit China die Erfahrung
machen, daB die Zahl der fest ab-
geschlossenen und danach nicht
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honorierten Vertrdge "in einem
alarmierenden Umfang zugenom-
men" hat.

Besonders krasse Beispiele fir die
geringe Vertragstreue chinesischer
Geschiftspartner bot die letzte
Messe in Guangzhou, als dort eine
grolere Zahl fest gezeichneter
Vertrige ohne Kommentar oder
mit teilweise befremdlichen Erkla-
rungen ohne Vorwarnung annulliert
wurde. So fiithrten chinesische Lie-
feranten z.B. als Begriindung an,
man habe keine Ware von den Zu-
lieferern bekommen koénnen oder
vorhandene Bestdnde zu besseren
Preisen an andere Kunden ver-
kauft. Einige Argumente liefen
darauf hinaus, die vor einigen Wo-
chen oder Monaten vereinbarten
Preise seien zu niedrig gewesen.

Besonders kritisch war die Lage fir
diejenigen ausliandischen Kunden,
die fiir den Weiterverkauf der in
China bestellten Mengen bereits
vertragliche Bindungen eingegan-
gen waren und plotzlich keine
Deckung mehr hatten bzw. die von
den Verkdufern geforderten Preis-
erh6hungen nicht in ihrer Kalkula-
tion verkraften konnten. Nach
Meinung  traditioneller = China-
Hindler "hat es so etwas seit dem
Bestehen der Guangzhou-Messe
noch nicht gegeben". Einige Kiufer
sehen als Folge der chinesischen
Vertragskiindigungen  "Millionen-
verluste" auf sich zukommen. Wenn
diese Beispiele Schule machten,
meinte ein westeuropdischer Fir-
menvertreter, miisse mit dem stin-
digen Risiko rechts- und vertrags-
loser Zustinde gerechnet werden.
(NfA, 12.6.1987) -lou-

*(35)
Handel
wiachst

mit Ostblock-Staaten

Wie das Ministerium fir auflen-
wirtschaftliche Beziehungen und
AufBenhandel mitteilte, hat sich der
Warenaustausch zwischen der
Volksrepublik und den fiunf in der
Tabelle aufgefiihrten Ostblockstaa-
ten in den letzten Jahren betricht-
lich ausgeweitet.

1986 erreichte das Handelsvolumen
3,9 Mrd.Schweizer Franken.

GemidfB3 den zwischen der Volks-
republik und den finf Ostblock-
staaten 1985 unterzeichneten bila-
teralen Handelsabkommen soll Chi-
nas Handel mit dem Ostblock in
der Periode von 1986 bis 1990 ein
kumuliertes VYolumen von
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Tabelle: HANDEL DER VR CHINA MIT
AUSGEW4AHLTEN OSTBLOCKSTAATEN (Mio.US$)

Ungarn CSSR DDR Bulgarien Polen
Importe
1984 46 1555 103 18 128
1985 93 228 187 15 258
1986 205 306 230 63 410
Exporte
1984 43 130 128 100 110
1985 77 228 258 118 192
1986 151 270 410 223 547
Salden
1984 -3 -25 25 82 -18
1985 -16 0 71 103 -66
1986 -54 -36 180 160 137
Quelle: Ministerium fiir auflenwirtschaftliche Beziehungen und Auflen-

handel, Beijing.

20 Mrd.Schweizer Franken errei-
chen. Wegen Devisenmangels er-
folgt der weitaus grofBte Teil dieses
Warenaustausches in Form von
Kompensationsgeschiften der ver-
schiedensten Art. China importiert
vor allem industrielle Rohwaren
und Halbfertigprodukte, wie Stahl-
rollen, Kupferplatten und Soda so-
wie Maschinen und elektronisches
Zubehoér. Die Volksrepublik bezahlt
diese Importe in erster Linie mit
landwirtschaftlichen und tierischen
Produkten, Textilien und Artikeln
des Kunsthandwerks.

Im laufenden Jahr 1987 zeichnet
sich, so ein Sprecher des Beijinger
AufBenministeriums, ein leichter
Rickgang des Handels mit den
Ostblockstaaten ab (schiatzungsweise
3,6 Mrd.Schweizer Franken). Als
Ursache nannte er niedrigere
Weltmarktpreise fiir gewisse indu-
strielle und landwirtschaftliche
Rohstoffe, eine bewuB3te Drosse-
lung der chinesischen Importe so-
wie administrative und qualitative
Hindernisse bei den gegenseitigen
Handelsbeziehungen.

Die Volksrepublik forderte, einem
Bericht der China Daily zufolge,
die Ostblockstaaten kurzlich in un-
gewoOhnlich klarer Sprache auf, ihre
Exportprodukte qualitativ zu ver-
bessern, die Lieferzeiten zu ver-
kiirzen, die Preise zu reduzieren,
kurz, ihre Produkte auf dem chi-
nesischen Markt wettbewerbsfdhi-
ger zu machen. (XNA, 2.6.1987;
NZZ, 11.6.1987) -lou-

*(36)
Umfang
nimmt zu

der Schiffsreparature?

Bislang habe das Land 132 Schiffe
fur Eigner aus mehr als 20 Léan-
dern und Regionen repariert, dar-
unter GrofBbritannien, die Bundes-
republik Deutschland, Norwege®
Singapur und Griechenland. Diés
berichtete die China State Ship-
building Corp. (CSSC). Wie B
Yueran, der Geschiftsfithrende D1-
rektor der Reparaturabteilung dié-
ser Gesellschaft, mitteilte, hatte?
zwei sowjetische Schiffe im letzte?
Monat die Reparaturwerften VO!
Daliang und Tianjin verlassen, up
zwar nachdem sie 28 bzw. 13 Tagé
repariert worden waren. Diese bel”
den Schiffe (eins von 10.000 BRT
und ein weiteres etwas kleiner) ré”
priasentierten die ersten Auftrigé
der Sowjetunion nach der Ver-
schlechterung  der  chinesisch”
sowjetischen Beziehungen in de?
frihen 1960er Jahren. Das letztf
sowjetische Schiff war 1964 in def
Volksrepublik repariert worden.

Wie Bi ausfiihrte, werde die Volks-
republik noch in diesem Jahre we!”
tere sowjetische Schiffe aufgrull
eines Regierungsabkommens zW!
schen den beiden Lindern reparie”
ren. Werften im Siiden des Landés
wiirden sich der sowjetischel
Schiffe annehmen. Die sowjet!”
schen Schiffseigner wiren mit déf
Qualitat der Reparaturen und déf |
Dienstleistungen in der Volksrept~
blik zufrieden; sie hitten angekiln”
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digt, weitere Schiffe zur Reparatur
nach China zu senden.

Die Volksrepublik repariere ge-
genwirtig auch zwei Tiefseeschiffe
fiur Polen. Sie habe zwei Schiffe an
die DDR und ein Schiff an Ungarn
ausgeliefert. Bi schrieb die Erfolge
der Reparaturindustrie den ver-
ninftigen Preisen, der garantierten
Qualitdt, der prompten Ablieferung
und dem exzellenten Service zu.
Mittels fortgeschrittener Techno-
logie und verbesserter Einrichtun-
gen wiirden die chinesischen Werf-
ten nun Schiffe’ zu Forschungs-,
Olbohr- und Fihrzwecken sowohl
fir chinesische als auch auslindi-
sche Eigner umriisten.

China besitzt 16 Werften fur die
Reparatur von Schiffen. Die CSSC
hat mehr als 30 Instandhaltungssta-
tionen mit auslindischen Firmen
errichtet, um Ersatzteile und Tech-
nologie zu liefern.

In den ersten funf Monaten des
Jahres 1987 seien bereits 44 Schiffe
fur chinesische Eigner repariert
worden. Auf diese Weise habe die
Reparaturindustrie bereits 53% des

Jahresplanes erfillt. (XNA,
22.6.1987) -lou-

AT)

Altschuldenproblem mit GroB3-

britannien geldst

Grof3britannien und die Volksrepu-
blik China beendeten einen seit 50
Jahren anhaltenden Streit ber un-
beglichene chinesische Schulden im
Werte von mehr als 300 Mio.Pfund
Sterling. Ein in Peking unterzeich-
netes Abkommen sieht vor, dal
GrofBbritannien auf die Riickzah-
lung von alten Krediten und An-
leihen verzichtet, wihrend die
Volksrepublik Anspriiche auf Ent-
schidigungen fiir Waren, die im
Korea-Krieg beschlagnahmt wor-
den waren, fallen 1a3t. GroBbritan-
nien wird der Volksrepublik China
3,8 Mio.US$ zahlen, wiahrend briti-
sche Gliubiger als Entschidigung
fir ihre Wertpapiere und die wih-
rend der kommunistischen Revolu-

tion erlittenen Verluste
23,5 Mio.Pfund Sterling erhalten
werden.

Bereits seit mehreren Jahren waren
Anstrengungen unternommen Wwor-
den, das Problem der ca. 30 unbe-
dienten, zwischen 1891 und 1938
emittierten Anleihen des Kaiser-
reiches bzw. der Republik China zu
16sen und damit der Volksrepublik
den Zugang zu den Londoner Fi-
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nanzmirkten zu 6ffnen.

Der Wert der alten chinesischen
Anleihen soll 61 Mio.Pfund Ster-
ling betragen haben. Die Chinesen
gaben ihre Anspriiche in Héhe von
100 Mio.Pfund Sterling auf. Unter
diese Anspriiche fielen eine Liefe-
rung von Gummi sowie ein Oltan-
ker, der wihrend des Korea-
Krieges konfisziert worden war.
Des weiteren gehdren dazu zwei
Lufttransportmaschinen, die der
Guomindang-Regierung gehdrten,
die jedoch im Jahre 1949 in Hong-
kong landeten.

Die von den Chinesen gezahlte
Summe wird auf die Zeichner der
alten Obligationen, auf britische
Handelsfirmen und 850 Private
aufgeteilt, die Wiedergutmachung
fur ihr beschlagnahmtes bzw. zer-
stortes Eigentum in China verlangt
hatten. Zu diesem Eigentum geho-
ren u.a. Hochzeitsgeschenke, eine
Schokoladenfabrik und der Shang-
hai Racing Club.

Durch das Abkommen sind nun die
Hiirden beseitigt, die von der Bank
of England fir die Chinesen er-
richtet worden waren. Die Volksre-
publik hatte in den letzten Jahren
bereits mehrere Versuche unter-
nommen, am Euromarkt Kapital
aufzunehmen.

Da die Bank of England jedoch
keine Zustimmung geben wollte,
solange die Frage der offenen
Schulden unbeantwortet war (sie
besitzt im Sterling-Sektor ein Ve-
torecht), mufB3te die Volksrepublik
auf Umwegen an diesen Markt
kommen. Die Anleihe in Hohe von
200 Mio.US$ des Jahres 1986 wur-
de deshalb statt in London in
Frankfurt aufgelegt. Die an der
Anleihe teilnehmenden britischen
Merchant-Banken bekamen den
Unwillen der Bank of England zu
spuren. Seit 1935, als zum ersten
Mal ein Komitee zur Regelung der
chinesischen Schuldenfrage gegriin-
det worden war, hatte sich die
Bank formlich dagegen verwahrt,
die Volksrepublik auf dem interna-
tionalen Anleihenmarkt zuzulassen.

Bankenkreise in Grof3britannien
haben die Erwartung ausgespro-
chen, daB der Londoner Markt nun
nicht mit einer Flut chinesischer
Papiere uberzogen werde. Private
Investoren wiirden voraussichtlich
auf einer recht hohen Verzinsung
bestehen, die Nachfrage institutio-
neller Anleger sei aber eher als be-
scheiden einzuschitzen. (AWSJ,
8.6.1987; Financial Times, 6.6.1987)
-lou-
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*(38)
Chinesisch-indonesischer
steigt schnell an

Handel

Ein im Juli 1985 in Singapur von
der Volksrepublik China und Indo-
nesien unterzeichnetes Protokoll
ermoglichte wiederum  direkte
Handelsbeziehungen zwischen den
beiden Lindern. Die offiziellen
Verbindungen zwischen China und
Indonesien waren im Jahre 1965
nach dem gescheiterten Staats-
streich der kommunistischen Partei
Indonesiens abgebrochen worden.

Zwischen 1965 und 1985 kamen
dennoch billige Fertigwaren aus
der Volksrepublik nach Indonesien.
Einige wurden iiber Singapur ge-
schmuggelt. Ein groBerer Teil kam
jedoch uiber Hongkong.

Im Juni 1987 nahmen 45 chinesi-
sche Unternehmen an der interna-
tionalen Handelsmesse in Jakarta
teil.

Cui Yushan, der Generalsekretir
des China Council for the Promo-
tion of International Trade, erklirte
in Jakarta, daB3 die Volksrepublik
dem Kauf indonesischer Produkte
erste Prioritdt einrdume. In den 18
Monaten nach Unterzeichnung des
Protokolls betrugen die direkten
indonesischen Exporte nach China
310 Mio.USS, wihrend die indone-
sischen Importe aus der Volksrepu-
blik 114 Mio.US$  ausmachten.
(Zum Vergleich: Indonesiens ge-
samte Nichtdlexporte im Jahre 1985
betrugen 5,9 Mrd.US$, die Importe
10 Mrd.USS$.)

Indonesien exportiert nach China
Sperrholz, Stahl, Aluminium,
Gummi, Palmél, Zement, Kunst-
diinger und Kaffee. Sogar indone-
sische Teesorten werden nach Chi-
na geliefert, die China in Barter-
Geschiften mit den Comecon-
Liandern verwendet.

Kadin, die indonesische Handels-
kammer, sieht im Gegenhandel ei-
ne Methode, das gegenwartige
Handelsbilanz-Ungleichgewicht zu
beseitigen. Er wurde bereits erfolg-
reich angewendet in einem Ge-
schift, in dem Indonesien 400.000 t
Kohle aus China bezog als Aus-
gleich fur die Lieferung von
150.000 t Zement. (Financial
Times, 14.6.1987) -lou-
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*(39)
Chinesisch-australische
Kooperation im Metallsektor

Ende Juni unterzeichneten die Chi-
na Geology Import and Export
Corp. und das australische Unter-
nehmen Denison Resources N.L.
einen Vertrag iuiber die Griundung
eines Joint Ventures, das sich mit
der Goldproduktion befassen wird.

Bedeutend wichtiger ist jedoch ein
Joint Venture zur Fo6rderung von
Eisenerz, das zwischen der China
Metallurgical Import and Export
Corp. sowie der Hamersley Hol-
dings Ltd., einem der groften au-
stralischen Eisenerzproduzenten,
abgeschlossen wurde. Die Volksre-
publik hat einen Anteil von 40% an
diesem Joint Venture und wird
40% der 250 Mio.A$ (das sind ca.
178,6 Mio.US$) beisteuern, die be-
notigt werden, um das Channar Ei-
senerzprojetzt in der Region Pilba-
ra im Westen Australiens zu star-
ten.

Wenn dieses Projekt seine volle
Produktionskapazitiat erreicht, wer-
den jahrlich 10 Mio.t hochgradigen
Eisenerzes nach China verschifft
werden. Die Lebensdauer der Mine
wird mit 20 Jahren angegeben.
Australien wird auf diese Weise
Milliarden Dollar einnehmen kén-
nen.

Wie vom Premierminister des au-
stralischen Bundesstaates Westau-
stralien, Brian Bourke, mitgeteilt
wurde, erhofft sich Australien aus

der Steigerung der chinesischen
Stahlproduktion von gegenwirtig
cal v S6 ' Muc ! protuJahr “auf” T'ca.

90 Mio.t bis zum Jahre 2000 be-
trachtliche Vorteile. Der Joint
Venture-Vertrag werde der Firma
Hamersley Zugang zu einem Markt
verschaffen, der in sehr Kkurzer
Zeit mit dem japanischen Markt
konkurrieren werde, so Bourke.

Die Regierung des Bundesstaates
Victoria iibernahm einen 25%igen
Anteil an einer Aluminium-Walz-
werks- und Strangpressenfabrik,
deren Gesamtkapital 400. Mio.A$
betrdgt. Die neue Fabrik wird in
Qinhuangdao in Nordchina gebaut.
Die China International Trust and
Investment Corp. (CITIC) wird
35,6% Anteile iibernehmen, wih-
rend das CITIC-eigene Unterneh-
men Shortridge Pty. aus Hongkong
einen Anteil von 18% hilt. Drei
weitere Regierungsinstitutionen
halten die restlichen Anteile an
dem Joint Venture, das unter dem
Namen Bohai Aluminium Industries
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Tabelle:

Steuereinnahmen

./. Subventionen f. Betriebsverluste

Mittel f. Energie- u. Transportprojekte

Staatsanleihen
Abfiuhrungen der Betriebe

Einnahmen aus vorherigen Fiskaljahren

Residuum (sonst. Einnahmen)
Inlindische Staatseinnahmen
Auslandsanleihen

gesamte Staatseinnahmen

Investbau

Fonds f. Kapazitatsausschopfung,
techn.
Herstellung neuer Produkte

Unterstiitzung u. andere Ausgaben
fur die Landwirtschaft

Umgestaltung, probeweise

Juni 1987

STAATSEINNAHMEN UND -AUSGABEN 1986 (Mrd.Yuan)

laufende Ausgaben f. Kultur, Erziehung,

Wissenschaft, Gesundheitswesen
Verteidigung
Verwaltungsausgaben
Preissubventionen
Residuum (sonst. Ausgaben)

Ausgaben aus inldndischen Fonds
Ausgaben aus ausldndischen Fonds

gesamte Staatsausgaben

firmiert.

Eine groBe Zahl der Produkte des
neuen Joint Venture soll nach Siud-
korea gehen. Die Volksrepublik
China hat momentan keine diplo-
matischen Kontakte zu Siidkorea,
doch der indirekte Handel hat in
den letzten Jahren gut floriert. Das
Joint Venture wird in der ersten
Phase, die etwa 3 bis 4 Jahre dau-
ern wird, ca. 100.000 t Alumini-
um-Produkte pro Jahr herstellen.
In der Endphase sollen 300.000 t
Aluminium-Produkte hergestellt
werden.

Die Regierung des Bundesstaates
Victoria hofft, daf3 die neue Fabrik
einen groflen Prozentsatz der bend-
tigten Aluminiumbarren aus der
Portland Schmelzanlage beziehen
wird, die jahrlich 300.000 t produ-

Budget Ist
205,651 209,073
(2746 2113) (32,4785
178,030 176,59_5“-
15,000 15,707
6,000 6,291
33118 4,204
6,005
6,299 9,690
208,647 218,452 i
5,500 7,574
214,147 226,026 }
56,780 59,610
6,240 12,980
11,790 12,430
35,700 37,990
20,020 20,070
14,375 16,800
P IAESS 25,740
36,027 39,891
208,647 225:514
5,500 {1,590
214,147 233,081
0,000 7,055

ziert. 1986 hatte die CITIC 10%
von Portland iibernommen.

Australische Beamte schitzen, dal}
die Verkdufe von Aluminiumbarren
nach China einen Wert von
100 Mio.A$ pro Jahr erreichen
werden, doch wurde gleichzeitig
darauf hingewiesen, daB bislang
keine festen Abmachungen dariiber
getroffen worden seien.

Aluvic, die den 30%igen Anteil des
Bundesstaates Victoria bei Portland
verwaltet, wird ca. 30 Mio.A$ fur
einen Anteil an der chinesischen
Joint Venture-Gesellschaft zahlen,
wihrend die chinesischen Unter-
nehmen ca. 90 Mio.A$ investieren
werden. Die benétigten weiteren
Fonds sollen durch Auslandskredite
gespeist werden. (AWSJ, 1.7.1987;
Financial Times, 30.6.1987) -lou-



