ZUM NEUEN CHINESISCHEN GESETZ UBER GEMEINSCHAFTSUNTERNEHMEN

MIT AUSLANDISCHEN PARTNERN (JOINT VENTURES, HEZI JINGYING QIYE):

WENIG ANTWORTEN - VIELE FRAGEN

Oskar Weggel

Obwohl Gemeinschaftsunternehmen bis 1977 offiziell tabu waren, reichen embryonale Vorformen bis in die
frishen fiinfziger Jahre zurlick. Es waren Auslandschinesen, die damals die ersten Anregungen gaben. Auch
beim zweiten Anlauf zur Grindung von Joint Ventures hatten Huaqgiao, vor allem aber Hongkong-Chinesen als
Schrittmacher gedient. Die entscheidende Initiative ging jedoch von der chinesischen Fiihrung selbst aus, die,
getrieben von den Zielen ihrer Modernisierungspléne, welche 1981 in den 6. Fiinfjahresplan einmiinden sollen,
seit 1977 nicht nur in immer schnellerem Tempo Kredite aufnimmt, sondern iberdies an einem maximalen
Zustrom von technologischem Wissen interessiert ist. Bezeichnenderweise kommt es den Chinesen bei den
nunmehr zu griindenden Gemeinschaftsunternehmen nicht so sehr auf die hergestellten Produkte an (diese
sollen sogar nach Méglichkeit im Ausland abgesetzt werden), sondern auf den mit den ausldndischen
Investitionen verbundenen Know-how-Import.

Um hier mdglichst schnell auslandische Interessenten anzulocken, wurde bei der 2. Plenarsitzung des V. NVK
am 1. Juli 1979 ein Gesetz Uber Gemeinschaftsunternehmen verabschiedet, das, im Gegensatz zu den sechs
anderen, gleichzeitig geschlossenen Gesetzen nicht etwa erst ab 1. Januar 1980 gilt, sondern vielmehr sofort -
d.h. also mit der Verkiindung am 8. Juli 1979 - in Kraft getreten ist.

Das nur 15 Paragraphen umfassende Gesetz 148t eine Fiille von Fragen unbeantwortet, ist aber aus der Sicht
der chinesischen Fiihrung ein wirklich ehrlich gemeinter Ausdruck des chinesischen Wunsches nach
Zusammenarbeit mit ausldndischen Partnern, denen ausdriicklich ein Gewinninteresse zuerkannt wird.

Es wére ein Irrtum, hier von einem bloBen SchnellschuB-Gesetz zu sprechen, das in jeder Hinsicht Sorgfalt
vermissen lasse. Zum einen handelt es sich, wie gesagt, um eine Art legislativen "Bekenntnisses" zu Joint
Ventures, also um eine Deklaration des guten Willens und einiger Grundprinzipien, die China spater
verwirklicht sehen mdchte; zum anderen folgt das Gesetz einer auch schon wihrend der vergangenen dreiBig
Jahre in der VR China gepflegten flexiblen Gesetzgebungspraxis. Man will sich in keinem Punkt durch
éngmaschige Vorschriften fesseln, um die Praxis zur Geltung kommen zu lassen, die ja nach offizieller
Auffassung der eigentliche Schlussel zur Wahrheit ist. Da der Gesetzestext so ungemein liickenhaft ist, bleiben
weite Rahmen fiir die Ausfillung durch zwischenstaatliche Abkommen, vor allem aber durch bilaterale
Abmar:hungen auf Betriebsebene, die dann im jeweiligen Gesellschaftsvertrag niederzulegen sind.

Inder nachfolgenden Analyse wird versucht, nicht nur das soziale Umfeld und die Systematik des neuen
Gesetzeg herauszuschilen, sondern vor allem auch die Liicken aufzuweisen, die vom ausldndischen Investor zu
beachten und bei den jeweiligen Investitionsverhandlungen vertraglich auszufiillen sind. Der Autor hat im Wege

des Rechtsvergleichs analoge Bestimmungen Ungarns, Rumaniens und Jugoslawiens herangezogen, vor deren

H‘mtEFQl‘und die chinesischen Regelungen sowohl in ihren Ahnlichkeiten als auch in ihrer Eigenwilligkeit

Konturen gewinnen.






































































