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KANTON IST NOCH IMMER EINE MESSE WERT

Holger Dohmen

Ein westdeutscher Geschaftsmann charakterisierte die 37. Kan-
toner Messe, die am 15. Mai ihre Tore schlo, mit den Worten,
sie sei ““eine erfreuliche Enttauschung” (1) gewesen. Diese

Beurteilung deckt sich mit dem Eindruck, den Besucher schon
nach den ersten Tagen hatten: Kanton ist zwar nicht mehr das,

was es frither war, aber es ist immer noch eine Messe wert. Wah-

rend in den vergangenen Jahren auf beiden Kantoner Messen
im Frihjahr und Herbst immerhin noch 40 % des gesamten chi-
nesischen AulRenhandels kontrahiert wurden, verlagert sich nun
der Schwerpunkt der Ausstellung von einer Umsatz- zur Infor-
mationsmesse. Japan, Chinas gro3ter Handelspartner, verkauf-
te beispielsweise auf dieser Fruhjahrsmesse nur noch Waren im
Wert von 120 Mill. Dollar (2), wahrend der gesamte Handel
mit der VR China 1974 drei Milliarden Dollar ausmachte

1973 unterzeichneten japanische Geschaftsleute auf der Herbst-

messe noch Kaufvertrage uber 300 Mill. Dollar (3).

Zurickgehender Umsatz auf der Messe ging in diesem Fruhjahr
einher mit einer Abnahme der Besucherzahlen. Nach einem
Bericht der “Times’ vom 18.5. sei etwa ein Drittel weniger
Geschaftsleute nach Kanton gekommen als im vergangenen
Jahr. Die Amerikaner, die 1974 noch einen Warenaustausch
von fast 1 Milliarde Dollar mit der Volksrepublik hatten, waren
z.B. mit nur 30 Geschaftsleuten vertreten. Fur den Rickgang
der wirtschaftlichen Bedeutung Kantons gibt es mehrere Grun-
de:

1. Vorrangig ist die Tatsache, dal von der Rezession im Welt-
handel, unter der Chinas Wirtschaftspartner leiden, China
selbst auch betroffen ist. So hat die Volksrepublik seit Mitte
letzten Jahres betrachtliche Absatzschwierigkeiten auf dem
Textilsektor. Japan, dessen Exportabschlusse allein im April
um etwa 52 % unter denen des Vormonats lagen (4), hatte
noch 1974 fir 190 Mill. Dollar Textilwaren aus China impor-
tiert. Jetzt mulite die japanische Regierung Importrestrik-
tionen verordnen (5). Die Exportsituation der anderen groften
Handelspartner Chinas sieht nicht anders aus.

Die hohen Inflationsraten der mit China Handel treibenden
Staaten, aber auch die stark angestiegenen chinesischen Preise
halten beide Seiten zur Zuriickhaltung an: Die Chinesen, weil
sie annehmen, daR die ““Talsohle der Rezession in der kapitali-
stischen Welt' noch nicht erreicht ist und sie deshalb auf noch
groRRere Preisnachldsse hoffen konnen. Die auslandischen Kau-
fer wiederum wissen nicht, wie sich ihre eigenen Markte in den
vier bis sechs Monaten bis zur Anlieferung der chinesischen
Produkte entwickeln werden. Sie stehen unter scharferem Kal-
kulationszwang (6).

Die chinesischen Geschaftspartner kennen diese Schwierigkei-
ten und haben sich in Kanton entgegen bisheriger Praxis bei
Preisverhandlungen zu Gegenangeboten bereit erklirt. Als
kleine Sensation wurde von alten Chinakaufleuten empfunden,

daR die Chinesen, die gewohnlich Meister der ““dutch auction”,
der Kunst des Gegeneinanderausspielens von Geschaftspartnern
sind, erstmals offen sagten: ’Das ist unser Preis, aber wir sind
bereit zu verhandeln.” (7). F

Fir den deutschen Chinaexport dirfte sich die vergleichsweise
niedrige Inflationsrate in der Bundesrepublik glinstig auswirken.
So habe das Angebot deutscher Industrieller, keine Preisgleit-
klauseln in Vertrage aufzunehmen, die besondere Aufmerksam-
keit der Chinesen hervorgerufen (8). Dieses Angebot wird auch
nicht dadurch beeintrachtigt, dal es sich wohl nur im Anlagen-
verkauf auswirken wird und weniger bei Waren, die stark
schwankenden Weltmarktpreisen unterliegen.

2. Die chinesischen AulRenhandelsgesellschaften andern ihre
Geschaftspraktiken. Ein- oder Verkaufsentscheidungen werden
nicht mehr von den starren Terminen der im 6-Monate-Rhyth-
mus stattfindenden Messe abhangig gemacht. Geschafte werden
immer haufiger vor und zwischen den Messen angebahnt, um
die jeweils gunstigste Marktlage optimal zu nutzen. So kauften
die Chinesen von Japan allein in den ersten beiden Monaten
dieses Jahres Maschinen im Wert von 100 Mill. Dollar, wobei
Peking ein Hauptverhandlungsort ist

Fur Kaufer chinesischer Waren bedeutet diese Flexibilitat
manchmal, dal} friher kontrahierte und noch schwimmende
preisempfindliche Waren auf der Messe zu niedrigeren Notierun-
gen angeboten werden.

3. Die konservative AulRenhandelspolitik Chinas, die keine
Kreditaufnahme vorsieht und Krediterleichterungen wie
“deferred payments’’ nur in kleinem Rahmen zula3t (9), hat
zu einer Verminderung der Wahrungsreserven geflihrt, die
Chinas Importambitionen beeintrachtigen mull. Die Devisen-
reserven wurden besonders durch Weizen- und Fabrikanlagen-
Kzufe grol3en Stils in den vergangenen beiden Jahren reduziert.
Experten schatzen die Kosten fiir beide Kontingente auf zwei
Milliarden Dollar (10). Dennoch wird China auch kiinftig keine
"“closed-door-policy” betreiben, die sich angesichts der Ankiin-
digung Chou En-lais auf dem IV. Volkskongre im Januar wie
ein Widerspruch in sich ausmachen wiirde. Danach soll die
Volksrepublik bis zum Ende dieses Jahrhunderts zu den groRen
Industriestaaten der Welt zahlen. China wird als Konsequenz
einer unausgeglichenen Zahlungsbilanz jedoch den Export
eigener Waren forcieren. (Vgl. Tabelle nachste Seite)

4. Die Messetatigkeit sowohl der Chinesen, wie auch der Aus-
lander hauft sich. Die Shanghaier Textilmesse und die auslan-
dischen Messen in Peking (im Herbst veranstalten die Bundes-
republik und Japan grof3e Industrieausstellungen in der Haupt-
stadt) entlasten die traditionelle Messestadt Kanton. Zur Zeit
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stellen die Rumanen in Peking Industrieerzeugnisse aus.

DaR Kanton neben wirtschaftlicher ““Enttauschung’’ dennoch
“‘erfreulich’* war, hat andere Griinde. Das Sortiment traditionel-
ler Exportgiiter, Textilien, tierische Nebenprodukte, leichtindu-
strielle Waren und Mineralien, war auf dieser Messe reichhalti-
ger, von besserer Qualitat und bei Textilien modischer nach
westlichem Geschmack (11). Die Verarbeitung von medizini-
scher Ausriistung, Elektronik und MeRinstrumenten und das
Design der bisher eher klobigen Haushaltsgerate soll sich erheb-
lich verbessert haben. Leichtindustrie und Mineralprodukte
machten denn auch zwei Drittel aller verkauften Waren in den
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ersten zehn Tagen aus (12). Das Messesortiment an Olproduk-
ten hat sich laut FAZ vom 15.5. seit Herbst letzten Jahres mit
80 Typen mehr als verdoppelt. Ferner sei die Computer-Abtei-
lung erheblich erweitert worden.

Es gibt noch andere Griinde, weshalb Kanton auch weiterhin
eine Messe wert sein wird. Die stidchinesische Hafenstadt wird
d e r Kommunikations-Knotenpunkt schlechthin bleiben. Wer
ins Chinageschaft einsteigen will oder schon in ihm vertreten
ist, kann sich hier am leichtesten Informationen iiber Waren-
angebot, Wiunsche und Geschaftsgebaren der Chinesen holen.
Erfahrene China-Kaufleute halten auch heute noch die Teii-
nahme an der Kantoner Messe fiir die wichtigste Legitimation,
um nach China auch zwischen den Messen einreiser: zu konnen.
Viele der deutschen Kantonfahrer haben seit 1957 dazu bei-
getragen, dal die Bundesrepublik zum groften westeuropai-
schen Handelspartner der Volksrepublik werden konnte. Be-
sondere Bedeutung konnte Kanton dadurch erfahren, dalt es
immer haufiger zur direkten Anlaufstelle chinesischer Endver-
braucher wird. Das Monopol der zentralen Einkaufsstellen
wird so durch unmittelbare Kontakte zwischen Anbieter und
Kaufer iiberwunden, der oft langwierige Weg vom Angebot bis

zum Kaufvertrag verkurzt.

SchlieRlich berichteten Teilnehmer der letzten Kantoner Messe
von einer zunehmenden Beteiligung von Entwicklungslandern.
Diese kaufkraftschwachen Staaten finden dort ein Schaufenster
der industriellen Entwicklung eines Landes, das selbst noch
Entwicklungsland ist. Diesmal waren besonders afrikanische
Staaten stark reprasentiert.
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