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Frachterkauf

Hitachi Shipbuilding and Engeneering Co. wird 1973 

und 1974 je einen Irachter von 14 300 DWT an die 

VRCh liefern (8 300 Diesel-PS; 18 5 Knoten; vermute- 

ter Preis insgesamt etwa 50 Mio. DM, zahlbar in Yuan) 

(JT 5.9.).

(66) Japans Initiativen und Probleme 

im Aufienhandel mit der VRCh

Die japanische Exportindustrie stellt sich auf die neue 

Situation nach Aufnahme diplomatischer Beziehungen 

ein. Vertragliche Neuregelungen werden angestrebt, 

die Wirtschaftsbezichungen zu Taiwan neu iiberdacht, 

die bisher im Chinahandel privilegierten “freundlichen 

Firmen” fiirchten um ihre weitere Konkurrenzfahig- 

keit.

MT-IIandel

Obwohl nach Aufnahme diplomatischer Beziehungen 

mit Verhandlungen iiber ein offizielles Handelsabkom- 

men zwischen beiden Staaten gerechnet werden kann, 

wird fur 1973 letztmalig iiber das halboffizielle MT- 

Handelsabkommen verhandelt. Die japanische Seite 

strebt dabei vor allem langfristige Abmachungen fur 

Stahlprodukte, Fabrikanlagcn und Diingemittel an. Die 

Verhandlungen sollen am 20. Oktober beginnen, und 

es werden iiber 50 Vertreter japanischer Industriegrup- 

pen zu den Verhandlungen in Peking erwartet. Vorbe- 

reitende Gesprache fiihrte in diesem Monat Kaheita 

Okazaki, langjiihriger Fbrderer des japanischen China- 

handels (JT 17.9.). Mit Okazaki zusammen befindet 

sich aus demselben Grund eine Handelsdelegation der 

LDP (Yoshimi Furui und Seiichi Tagawa) in Peking, 

begleitet von Shunichi Matsumoto, Leiter des japanischen 

Biiros fur den China-Japan-Memorandum-Handel

Japanisch-chinesisches Wirtschafts-Komitee vorgeschla- 

gen

Der President der japanischen Industrie- und Handels- 

kammer, Shigeo Nagana, hat Sun Ping-hua, dem stell- 

vertretenden Sekretar der Chinesisch-Japanischen 

Freundschaftsvereinigung, die Griindung eines japanisch- 

chinesischen Wirtschaftskomitees vorgeschlagen. Es soil 

den wirtschaftlichen Beziehungen zwischen den beiden 

Staaten nach Aufnahme diplomatischer Beziehungen 

dienen. Nagano gab aufierdem bekannt, dab das Mini- 

sterium fur Handel und Industrie (MEH) zusammen mit 

der japanischen Industrie ein Forschungszentrum fiir 

die Untersuchung der Wirtschaftssituation Chinas (vor- 

laufige Bezeichnung: Japan-China Economic Center) 

griinden werde (JT 22.9.).

Vorschlage zur Forderung des China-Handels

Die einflufireiche westjapanische Wirtschaftsvereinigung 

Kankeiren mit Sitz in Osaka fordert die japanische Re-

f
ierung zu folgenden Mafinahmen beziiglich des China- 

landels auf:

Ein Schiffahrts- und Handelsabkommen auf Regierungs- 

ebene.

Eine Ubereinkunft iiber wirtschaftliche und technische 

Kooperation

Mafinahmen fiir die Absicherung von Wahrungsrisiken 

Abschaffung der Beschrankungen fiir den Import aus 

der VRCh

Errichtung einer offiziellen Organisation fiir China-Ange- 

legenheiten in Westjapan (sprich Osaka)

Offentlichen und regelmafiigen Flugverkehr zwischen 

Osaka, Shanghai und Peking

Verbesserung der Hafenanlagen fiir den Chinaverkehr 

Erweiterung der Universitiitskurse iiber Chinafragen 

(JT 10.9.)

Einige dieser Vorschlage treffen sich mit den Ab- 

sichtserkliirungen am Ende des Kommuniques von 

Peking

Japan fordert Revision des COCOM-Embargo

Bei den Verhandlungen iiber die Revision der COCOM- 

Bestimmungen (Coordinating Committee for Export 

to Communist Areas) fordert Japan de facto eine 

vollkommene Aufhebung des Embargos. Zwei Drit- 

tel der 67 Artikel, deren Absetzung von der Liste Ja- 

f>an fordert, wurden bereits gestrichen, die Verhand- 

ungen gehen nun noch um NC-Werkzeugmaschinen, 

Prazisionswerkzcugmaschinen, Computer und elek- 

tronische Ausriistungen (JT, 10.9.)

Das Schicksal der “Freundlichen Firmen”

Nachdem nun auch die grofien japanischen Unterneh- 

men das Pradikat “Freundliche Firma” erhalten - 

in diesem Monat z.B. Nissan, der zweitgrofite KFZ- 

Produzent Japans, und die Handelsfirma von Kawa­

saki Steel, Kawatetsu Trading Co.,-fiirchten die bis- 

herigen kleinen Handelsfirmen, welche iiber lange 

Jahre den Chinahandel beherrschten, um ihre Exi- 

stenz. Einer ihrer Vertreter, Sakae Kokubo von der 

Handelsfirma Tokyo Maruichi Shochi Co., rechnet 

zwar damit, dafi diese Firmen noch einige Zeit von 

Peking unterstiitzt werden, schlagt aber vor, durch 

Spezialisierung und Entwicklung neuer Markte (z.B. 

Nahrungsmittel) der Konkurrenz der “Grofien” aus- 

zuweichen (JT 13.9.)

Zum selben Problem aufierte Chou En-lai bei einem 

Empfang fiir die Teilnehmer der MT-Handelsgespra- 

che (12.9.), Rafi der Handel zukiinftig iiber einen 

Handelsvertrag ausgeiibt werde, die privaten Handels- 

kontakte aber weiterhin gepflegt werden miifiten 

(SWB 15.9.).


