
Indien

Tulpen aus Amsterdam - 

Nelken aus Bangalore ?

von Frank Brafiel

Biumen sind ein aites Kui- 

turgut, seit jeher ein Zei- 

chen fur Verehrung, 

Trauer und menschiiche 

Nahe. inzwischen kom- 

men vie/e Biumen aus der 

Feme. Sie sind ein Ele­

ment unserer neuen Kon- 

sumkuitur und der unge- 

rechten Wettwirtschafts- 

ordnung ge worden.

Biumen aus der Dritten Welt - das ist 

verrrfickt, werden manche denken, werm 

sie von dieser neuen Exporthoffnung 

vieler Lander des Sudens horen. Von 

Kolumbien bis Kenia, von Brasilien bis 

Thailand, von Simbabwe bis Mexiko 

versuchen immer mehr Entwicklungs­

lander, ein Stuck vom Kuchen des Welt- 

blumenmarktes zu ergattem. Kein Wun­

der: mit einer Verdoppelung der Um- 

satze von 30 auf 60 Milliarden DM 

rechnet die Internationale der Blumen- 

groBhandler bis zum Jahr 2000 in den 

Industrielandem, mit vielen Milliarden 

ist die Dritte Welt bei diesen Staaten 

verschuldet. Ihre eigenen Produkte ver- 

lieren standig an Wert, sie mfissen also 

immer mehr fur immer weniger verkau- 

fen. Schnittblumen scheinen - wie Gar- 

tenbauprodukte insgesamt - , einen 

neuen Hoffhungsschimmer zu verbrei- 

ten. Klima- und Kostenvorteile sind auf 

seiten des Sudens. Nicht zuletzt da dort 

auf Menschenrechte und Umweltschutz 

kaum Wert gelegt wird. Auch der indi- 

sche Staat bemfiht sich seit neuestem um

Blumenverkaufer in der siidindischen Stadt Mysore. (Foto: Walter Keller)

eine Ankurbelung der Blumenexporte. 

Orchideen sollen vomehmlich in Kerala 

angebaut werden, Nelken in Maha­

rashtra, Chrysanthemen in Karnataka 

und Rosen in Andhra Pradesh.

Ein sfiBlicher Geruch liegt fiber dem 

groBen Tempel der Meenakshi in der 

siidindischen Stadt Madurai. WeiBe 

Blfiten und Blfitenketten werden in sei- 

nem Eingangsbereich den Glaubigen an- 

geboten, die der hinduistischen Gottin 

huldigen wollen. Fast eine Viertelmil- 

lion Menschen leben in der Umgebung 

von Madurai von Anbau und Handel der 

Jasmin-Blumen. Die Produktionskosten 

fur ein Kilogramm Jasmin-Blfiten betra- 

gen etwa 10 Rupien (1 DM = ca. 19 

Rupien), doch der Marktpreis schwankt 

je nach Saison, Angebot und Qualitat 

zwischen 30 und nur drei Rupien. Ffir 

kleine Produzenten kann ein plotzlicher 

Preisverfall den Ruin bedeuten, GroB- 

handler wissen um die Beschranktheit 

des inlandischen Marktes. In einem Land 

wie Indien, wo die Mehrheit der Bevol- 

kerung nicht einmal fiber ausreichend 

Geld ffir drei tagliche Mahlzeiten ver- 

ffigt, sind Biumen ein Luxusprodukt. N. 

Jegastheesan, Besitzer der Handelsfirma 

Jas & Company setzt deshalb auf den 

Export, insbesondere in die Ollander des 

Mittleren Ostens und die aufstrebenden
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Staaten Ostasiens wie Singapur oder 

Taiwan. Doch Blumen sind eine leicht 

verderbliche Ware, Jasmin bewahrt nur 

fiir 36 Stunden seine Frische. Jegasthee- 

san fordert deshalb von der indischen 

Regierung bessere Flugverbindungen 

und Kiihleinrichtungen an den Flugha- 

fen.

Indiens Blumenindustrie steckt noch in 

den Kinderschuhen, die Regierung will 

sie nun verstarkt fordem. Der gesamte 

Bereich des Gartenbaus soli in dem 

neuen 8. Fiinfjahresplan mit 10 Milliar- 

den Rupien unterstiitzt werden - funfzig 

Mai mehr als im gerade ausgelaufenen 

Wirtschaftsplan! Der Anted fiir den 

Blumensektor macht dabei erst einen 

kleinen Teil (65 Mio.) aus, "doch die 

aufkeimende Blumenindustrie wird in 

nachster Zeit deutlich wachsen und auch 

Devisen fiir unsere Land einbringen", 

prognostiziert die Tageszeitung 'Indian 

Express'. Die Initialziindung hat Indiens 

Blumenmarkt - neben der traditionellen 

Verwendung zu religiosen Zwecken - 

durch eine aufstrebende Mittelschicht er- 

fahren, die in den letzten Jahren zu Geld 

gekommen ist und sich in ihren Kon- 

sumgewohnheiten zunehmend westlich 

orientiert. Allein der Umsatz von Blu­

men in Bombay, der indischen Industrie- 

und Finanzmetropole, hat sich zwischen 

1985 und 1990 ungefahr verfunfzigfacht. 

Immer noch ist Jasmin die beliebteste 

Sorte, doch Rosen, Nelken und Gladio- 

len haben deutlich zugelegt.

Diese Sorten werden vorwiegend in 

den Mittleren Osten exportiert, haben 

aber 1989 lediglich geschatzte 1 Million 

US-Dollar an Devisen erbracht; 40 Mil- 

lionen werden in den nachsten Jahren 

angestrebt. Indiens Exportpalette ist im­

mer noch sehr traditionell gepragt: Tee, 

Leder, Textilien, Schmuck. Auf der an- 

deren Seite bestehen die Importe neben 

Erdol iiberwiegend aus teuren Industrie- 

produkten. Indien ist auf diese Weise in 

den 80-er Jahren zu dem mit etwa 100 

Milliarden DM hochstverschuldeten 

Land Asiens geworden. Neue Devisen- 

quellen mussen also her, Blumen und 

Gartenbauprodukte bieten sich an.

Die Regierung von Maharashtra etwa - 

der Bundesstaat, in dem auch Bombay 

liegt, - hat Ende der 80-er Jahre einen 

"Gartenbauentwicklungsplan" inititiert, 

der zwei Millionen Arbeitsplatze schaf- 

fen und 20 Milliarden Rupien erwirt- 

schaften soil. Bauem, die auf neue Pro- 

dukte wie etwa Mangofruchte oder Blu­

men umsteigen wollen, verspricht die 

Regierung Zuschiisse fiir Bewasserungs- 

anlagen, Kunstdunger und Pestizide. 

"Obwohl das Programm grandios aus- 

schaut, kann es ein einziges Fiasko wer­

den", wamt die Tageszeitung 

'Independent'. Es gebe fiir diese rein fiir 

den Verkauf angebauten Produkte ('cash 

crops') noch kaum Vermarktungsstruk-

turen und Lagermoglichkeiten, die 

Transportwege seien unzureichend und 

schlecht, die Kreditversorgung in den 

landlichen Regionen Maharashtras sei 

nur wenig ausgebaut. Das groBte Pro­

blem diirfte sich allerdings hinter der fiir 

diese neuen Gartenbauprodukte erfor- 

derlichen groBziigigen und regelmaBigen 

Wasserversorgung verbergen, die in In­

dien durch die starken Schwankungen 

der Niederschlagsmenge wahrend des 

Monsuns nicht gegeben ist. Wahrend die 

Regierung von Maharashtra dies mit 

Bewasserungsprojekten uberwinden will, 

weisen Kritiker auf den standig sinken- 

den Grundwasserspiegel hin, der die 

Kleinbauem zunehmend vor Probleme 

stellt. Zudem haben Erfahrungen mit der 

wasserintensiven Landwirtschaft

schwerwiegende okologische Probleme 

wie Bodenversalzung hervorgebracht. 

Auf der anderen Seite hat es die indische 

Regierung bis heute nicht vermocht, fiir 

tausende von indischen Dorfem eine si- 

chere Trinkwasserversorgung zu ge- 

wahrleisten. —-

In den Dorfem leben die Armsten der 

Armen, die von einem Blumen-Boom 

kaum profitieren durften. Das mogliche 

Geschaft werden auch in Indien vor- 

nehmlich die Reichen und Internationale 

Konzeme machen. Sie sitzen bereits in 

den Startlochem. Das traditionsreiche 

Handels- und Industrieuntemehmen Tata 

hat eine neue Gesellschaft gegriindet, die 

'Oriental Floratech India', die sich auf 

die Produktion hochwertiger Schnitt- 

blumen fiir den Export konzentrieren 

will. "In den nachsten fiinf bis sieben 

Jahren konnte Indien einer der wichtig- 

sten Markte fiir Gewachshauser sein", 

erwartet Donn A. Sharp von der US- 

Firma Sharp and Son, die bereits ein 

hochmodemes, riesiges Gewachshaus im 

siindindischen Bangalore errichtet hat. 

Computer steuem dort Lichteinfall, 

Nahrstoffzufuhr, Bewasserung, Tempe- 

ratur und Feuchtigkeit. Das groBte Pro- 

jekt dieser Art entsteht im nordwestindi- 

schen Bundesstaat Punjab, wo eine ein- 

heimische Firma mit drei hollandischen 

Partnem und modemster Technologie 

Gemuse, Topf- und Schnittblumen sowie 

genetisch veranderte Pflanzen anbauen 

will. Hollandische Blumenuntemehmun- 

gen sind auf der ganzen Erde damit be- 

schaftigt, neue Anbauplatze zu finden. 

Nicht zuletzt, da sich in den Niederlan- 

den - der Nr. 1 auf dem Weltblumen- 

markt - die Kritik an der chemieintensi- 

ven Blumenindustrie in den letzten Jah­

ren verscharft hat. Die Auflagen beim 

Einsatz besonders giftiger Pestizide wer­

den dort immer scharfer - in Indien da- 

gegen wird all dies sehr lax gehandhabt.

Ob sich das Blumen-Geschaft fur In­

dien lohnen wird? Das Fachwissen 

kommt aus den Niederlanden, das Saat- 

gut genauso wie die Technologie, even- 

tuell erganzt durch ein US-amerikani- 

sches Gewachshaus. Die Produkte wie- 

derum sind ausschlieBlich fiir den ost- 

asiatischen und europaischen Markt be- 

stimmt, wohin per Vertrag die Schnitt­

blumen aus dem Punjab exportiert wer­

den sollen. "Neues Luftfahrtabkommen 

mit den Niederlanden" hieB es in indi­

schen Tageszeitungen Anfang 1992. Die 

hollandische KLM erhoht demnach ihre 

Fliige zwischen Amsterdam und Delhi 

von drei auf sieben pro Woche. Trans- 

portiert werden sollen hollandische Tou- 

risten sowie indische Diamanten - und 

Blumen. Indien stellt praktisch nur den 

Boden und das Wasser, natiirliche Res- 

sourcen also, zur Verfiigung. Und na- 

tiirlich die Arbeitskrafte. Nach Angaben 

des 'Indian Express' vom Sommer 1990 

erhielt ein mannlicher Beschaftiger auf 

einem Blumenfeld am Tag ein Entgelt 

von 20 Rupien, eine Arbeiterin nur 12 

Rupien. Weniger als spater bei uns eine 

einzige indische Nelke kosten wird.

Der leicht uberarbeitete Artikel ist der 

Broschure "Biutentraume - Wirtschafts- 

macht. Soziate und okologische Pro­

bleme der Schnittblumenproduktion in 

der Dritten Welt" entnommen, die das 

DGB-BUdungswerk Nord-Sud-Netz in 

Kooperation mit der Menschenrechtsor- 

ganisation FIAN im Mai d.J. veroffent- 

licht hat. Das 48 seitige Heft ist gegen 

eine Schutzgebuhr von 4 DM erhaltlich 

bei FIAN, Overwegstr. 31, W-4690 

Herne 1, Tel. 02323/490099. Dort gibt 

es auch weitere Infos zur seit Anfang 

1991 laufenden "Blumen-Kampagne" 

verschiedener en t wicklungspoli tischer 

Organisationen.
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